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Выручка, 2020 (млн USD)  2 042 

EBIT, 2020 (млн USD) 132 

Прибыль, 2020 (млн USD)  102 

Чистый долг, 2020 (млн USD)  0 

    

P/E, 2021 (x) ─ 

P/S, 2021 (x) ─ 

EV/S, 2021 (x) ─ 

ROA (%) ─ 

ROIC (%) ─ 

ROE (%) ─ 

Маржа EBIT (%) 6 

    

Капитализация IPO (млрд USD)                   4 

Акций после IPO (млн шт.)  183,71 

Акций к размещению (млн шт.) 15,12 

Объем IPO (млн USD) 332,6 

Минимальная цена IPO (USD) 21 

Максимальная цена IPO (USD) 23 

Целевая цена (USD) 

Дата IPO   

29,9 

24 марта 
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24 марта состоится IPO компании Vizio Holding Corp. Vizio 
Holding Corp. является производителем смарт-телевизоров и 
саундбаров, также компания разработала операционную 
систему для смарт-телевизоров SmartCast. 
Андеррайтерами размещения выступают  
JP Morgan, BofA Securities, Wells Fargo Securities, 
Guggenheim Securities. 
 
O компании. Компания была основана в 2002 году, и на 1 

декабря 2020 года всего было продано 82,2 млн телевизоров и 

11,8 млн саундбаров. По данным OMDIA, Vizio занял 2-е место по 

доле рынка отгруженных телевизоров в Северной Америке за 

период с января 2018 года по декабрь 2020 года. По данным NPD 

Group, Vizio был брендом саундбаров №1 в Америке по объему 

продаж в период с января 2018 года по декабрь 2020 года. Среди 

акционеров числятся AmTRAN Technology, Q-Run Holdings Ltd, V-

TW Holdings, Innolux Corporation, Foxcon. 
 
Бизнес компании. У компании есть два отдельных, но полностью 

интегрированных бизнеса: Device и Platform +. Device – компания 

предлагает линейку телевизоров Smart TV и саундбары, которые 

распространяются через Amazon, Best Buy, Costco, Sam's Club, 

Target и Walmart. Также компания продает свои продукты через 

Vizio.com В 2020 году компания выпустила на рынок свой первый 

OLED-телевизор. Platform + – это SmartCast, операционная 

система (ОС) компании, которая предоставляет широкий спектр 

различных приложений и контента. ОС поддерживает многие 

ведущие потоковые приложения, такие как Amazon Prime Video, 

Apple TV +, Disney +, Hulu, Netflix, Paramount + и YouTube TV. 

Платформа компании монетизируется несколькими способами – 

это реклама, сбор данных для рекламных агентств и абонентское 

видео по запросу. 

 
Финансовые и операционные показатели компании. Темпы 

роста выручки в 2019 году составили 3%, в 2020 году темпы 

роста составили 11,2%. EBIT-маржа составила 1% в 2018 году, 

2% в 2019 году и 6% в 2020 году. Главный драйвер снижения 

расходов и роста маржи – снижение расходов на себестоимость с 

94% от выручки в 2018 году до 85% в 2020 году. В 2018 году 

компания поставила на рынок 4,4 млн телевизоров, в 2019 году – 

5,9 млн и в 2020 году – 7,1 млн. В 2018 году база пользователей 

компании составила  

3,6 млн, в 2019 году – 7,6 млн и в 2020 году – 12,2 млн. 

 

Апсайд в 30% от верхней границы размещения. C учетом 

консервативных вводных модель FCFF проецирует оценку 

собственного капитала в $5,555 млрд при целевой цене $29,9 

на одну простую акцию с потенциалом роста 30%. 

 
 
 



  Vizio Holding Corp. (VZIO)  

 
 

Vizio Holding Corp.: финансовые показатели 

                  

Отчет о прибыли, млн USD 2018 2019 2020   Балансовый отчет, млн USD   2019 2020 

                  

Выручка  1 781  1 837  2 042    Наличность   177  208  

Себестоимость 1 670  1 672  1 746    Дебиторская задолженность   361  406  

Валовая выручка 110  165  296    Прочая дебиторская задолженность   5  1  

SG&A 96  109  131    Запасы   13  11  

Маркетинг 19  23  31    Налог   1  1  

D&A 5  4  2    Прочие активы   36  55  

EBIT (10) 29 132   Текущие активы   593  682  

Процентные расходы/доходы -2  1  0    ОС   8  8  

Прочие расходы/доходы 11  0  1    Гудвилл   45  45  

Доналоговая прибыль (1) 31 132   НМА   1  0  

Налог 1 (8) (30)   Отложенный налог   29  27  

Чистая прибыль (0) 23 102   Прочие активы   9  14  

          Активы   684  775  

          
Кредиторская задолженность связан-х 

сторон 
  226  209  

Рост и маржа (%) 2018 2019 2020   Кредиторская задолженность   165  167  

Темпы роста выручки  − 3 11   Начисленные расходы   161  155  

Темпы роста EBITDA  −  −  −   Роялти   85  81  

Темпы роста EBIT  −  −  −   Прочие обязательства   2  5  

Темпы роста NOPLAT  −  −  −   Текущие обязательства   638  618  

Темпы роста инвестированного капитала  −  −  −   Прочие обязательства   5  8  

Валовая маржа 6 9 15   Всего обязательства   643  626  

EBITDA-маржа  −  −  −   Конвертируемые акции   0  0  

EBIT-маржа -1 2 6   Капитал   41 149 

NOPLAT-маржа  −  −  −   Обязательства и собственный капитал   684  775  

Маржа чистой прибыли 0 1 5           

          Поэлементный анализ ROIC   2019 2020 

          Маржа NOPLAT, %    −  − 

Cash Flow, млн USD 2018 2019 2020   ICTO, x    −  − 

CFO 3 80 32   AICTO, x    −  − 

D&A 5 4 2   ROIC, %    −  − 

          Себестоимость/выручка, %    −  − 

CFI (0) (1) (2)   Операционные издержки/выручка, %    −  − 

CapEx (0) (1) (2)   WCTO, x    −  − 

          FATO, x    −  − 

CFF 55 0 0           

                  

Денежный поток 58 79 31   Ликвидность и структура капитала   2019 2020 

Наличность на начало года 39 97 177   EBIT/процентные платежи, х    −  − 

Наличность на конец года 97 177 208   Текущая ликвидность, x   0,93 1,10 

          Долг/общая капитализация, %    −  − 

          Долг/активы, %     −  − 

Справочные данные 2018 2019 2020   Долг/собственные средства, x    −  − 

Акции в обращении, млн шт.  −  −  −   Долг/IC, %    −  − 

Балансовая стоимость акции, USD  −  −  −   Собственные средства/активы, %   26 27 

Рыночная стоимость акции, USD  −  −  −   Активы/собственный капитал, x    −  − 

Рыночная капитализация, USD  −  −  −           

EV, USD  −  −  −           

Капитальные инвестиции, USD 0 1 2   Мультипликаторы   2019 2020 

Рабочий капитал, USD  −  −  −  P/B, x    −  − 

Реинвестиции, USD  −  −  −   P/E, x    −  − 

BV, USD  −  −  −   P/S, x    −  − 

Инвестированный капитал  −  −  −   EV/EBITDA, x    −  − 

EPS, USD на акцию  −  −  −   EV/S, x    −  − 
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Vizio Holding Corp.: ключевые факты 

O компании. Vizio Holding Corp. является производителем смарт-

телевизоров и саундбаров, также компания разработала операционную 

систему для смарт-телевизоров SmartCast. 

Компания была основана в 2002 году, и на 1 декабря 2020 года всего 

было продано 82,2 млн телевизоров и 11,8 млн саундбаров.  

По данным OMDIA, Vizio занял 2-е место по доле рынка отгруженных 

телевизоров в Северной Америке за период с января 2018 года по 

декабрь 2020 года. По данным NPD Group, Vizio был брендом 

саундбаров №1 в Америке по объему продаж в период с января 2018 

года по декабрь 2020 года. 

Среди акционеров числятся AmTRAN Technology, Q-Run Holdings Ltd, 

V-TW Holdings, Innolux Corporation, Foxcon. 

Бизнес компании. У компании есть два отдельных, но полностью 

интегрированных бизнеса: Device и Platform +.   

Device – компания предлагает линейку телевизоров Smart TV и 

саундбары, которые распространяются через Amazon, Best Buy, 

Costco, Sam's Club, Target и Walmart. Также компания продает свои 

продукты через Vizio.com. 

В 2020 году компания выпустила на рынок свой первый OLED-

телевизор. 

Иллюстрация 1. Smart TV 

 

Источник: по данным компании 
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Platform +р – это SmartCast, операционная система (ОС) компании, 

которая предоставляет широкий спектр различных приложений и 

контента. ОС поддерживает многие ведущие потоковые приложения, 

такие как Amazon Prime Video, Apple TV +, Disney +, Hulu, Netflix, 

Paramount + и YouTube TV. Платформа компании монетизируется 

несколькими способами – это реклама, сбор данных для рекламных 

агентств и абонентское видео по запросу. 

Финансовые и операционные показатели компании. Темпы роста 

выручки в 2019 году составили 3%, в 2020 году темпы роста 

составили 11,2%.  

График 1. Темпы роста выручки 

 

Источник: по данным компании 

EBIT-маржа составила 1% в 2018 году, 2% в 2019 году и 6% в 2020 

году. Главный драйвер снижения расходов и роста маржи – снижение 

расходов на себестоимость с 94% от выручки в 2018 году до 85% в 

2020 году. 

График 2. EBIT-маржа  

 

Источник: по данным компании 

В 2018 году компания поставила на рынок 4,4 млн телевизоров, в 

2019 году – 5,9 млн и в 2020 году – 7,1 млн. 

График 3. Поставки Smart TV  

 

Источник: по данным компании 

В 2018 году база пользователей компании составила 3,6 млн, в 2019 

году – 7,6 млн и в 2020 году – 12,2 млн. 

График 4. База пользователей компании  

 

Источник: по данным компании 
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Потенциальный рынок и конкуренция. По данным eMarketer, рынок 

США в 2019 году на телевизионную рекламу составил $70,6 млрд. 

Также, по данным eMarketer, количество пользователей Smart TV в 

США увеличится на 24,4%, с 112,2 млн в 2019 году до 136,9 млн к 

2024 году. 

Среди конкурентов компания отмечает Samsung, Sony, LG, TCL и 

Hisense среди поставщиков телевизоров. 

У платформы компании среди конкурентов числятся Roku, Amazon Fire 

TV Stick, Apple TV, Hulu и YouTube TV. 

Хронология компании.  

▪ 2002 год – основание компании. 

▪ 2007 год – крупнейший продавец плоских телевизоров в 

Америке. 

▪ 2009 год – запуск Netflix на телевизорах Vizio. 

▪ 2012 год – запуск Vizio VIA PLUS (ОС первого поколения). 

▪ 2013 год – проектирование саундбаров. 

▪ 2014 год – приобретение компании Advanced Media Research 

Group. 

▪ 2015 год – приобретение Cognitive Media Networks (позже 

переименована в Inscape). 

▪ 2016 год – запуск ОС SmartCast. 

▪ 2018 год – выпущен первый светодиодный 4К-телевизор. 

Также был запущен WatchFree (бесплатная потоковая служба 

с поддержкой рекламы), был запущен проект OAR (адресная 

реклама). 

▪ 2019 год – интеграция Smart TV с Apple AirPlay 2, Google 

Voice Assistant и Apple HomeKit. 

▪ 2020 год – выпущен первый OLED-телевизор. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



20 марта 2021 

 
Оценка перед IPO 

 
Cloudera Inc (CLDR) 

 
 
 

Оценка Vizio Holding Corp.: потенциал свыше 30% при росте 

поставок с 7,1 млн в 2020 году до 17,1 млн к 2030 году 

1. Прогноз выручки. Для построения модели мы использовали данные 

по количеству отгруженных телевизоров, выручку от устройств, 

количество активных пользователей и выручку от платформы.   

Количество отгруженных телевизоров. В 2019 году компания 

поставила на рынок 5,9 млн телевизоров, рост составил 34%, и за 

2020 год компания поставила 7,1 млн телевизоров, рост составил 

20%. Мы ожидаем, что количество поставляемых телевизоров на 

рынок к 2030 году составит 17,1 млн, темпы роста поставок снизятся 

с 20% в 2020 году до 4% к 2030 году. 

Средняя стоимость устройства. Средняя стоимость устройства в 2020 

году составила примерно $266,9 (цена снизилась на 11% по 

сравнению с 2019 годом). Мы ожидаем, что в 2030 году средняя цена 

составит примерно $204,3, темпы роста цены восстановятся с -11% в 

2020 году до 1% к 2030 году. 

Выручка от устройств. Темпы роста выручки от устройств в 2020 году 

составили 7% по сравнению с 2% в 2019 году. Мы ожидаем, что в 

2021 году темпы роста ускорятся за счет выпущенного нового OLED-

телевизора компании и рост составит до 9% с дальнейшим 

замедлением до 5% к 2030 году. Выручка вырастет с $1,895 млрд в 

2020 году до $3,490 млрд к 2030 году. 

Количество активных пользователей. Количество активных 

пользователей за 2020 год выросло на 61% против 111% в 2019 

году. Мы ожидаем, что к 2030 году количество активных 

пользователей составит 37,2 млн против 12,2 млн в 2020 году. 

Темпы роста снизятся с 61% в 2020 году до 2% к 2030 году. 

ARPU на одного пользователя. ARPU на одного пользователя в 2020 

году вырос на 45%, до $12,1 против $8,3 в 2019 году. Мы ожидаем, 

что ARPU на одного пользователя к 2030 году составит $24,3 против 

$12,1 в 2020 году. Темпы роста снизятся с 45% в 2020 году до 1% к 

2030 году. 

Выручка от платформы. Темпы роста выручки от платформы 

ускорились с 74% в 2019 году до 133% в 2020 году. Мы ожидаем, 

что темпы роста замедлятся до 3% к 2030 году, а выручка от 

платформы вырастет с $147 млн в 2020 году до $904 млн к 2030 

году. 

Темпы роста общей выручки компании ускорятся с 11% в 2020 году 

до 13% в 2021-м прогнозном году с дальнейшим замедлением до 5% 

к 2030-му прогнозному году. Выручка вырастет с $2,042 млрд в 

2020 году до $4,394 млрд к 2030-му прогнозному году.  
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Иллюстрация 2. Прогноз выручки Vizio Holding Corp.

Источник: на основе данных компании и прогноза ООО ИК «Фридом Финанс» 

2. Консервативный прогноз маржи. В 2020 году показатели EBIT-

маржи были равны 6%, мы сделали консервативный прогноз маржи и 

приравняли к среднеотраслевым значениям в 13%. Чистые 

реинвестиции от выручки в течение 10 прогнозных лет снизятся с 

6,4% до среднеотраслевых 3%. Исходя из нашего прогноза, в течение 

10 лет чистые реинвестиции составят $1,485 млрд. 

График 5. Прогноз EBIT-маржи 

Источник: на основе данных компании и прогноза ООО ИК «Фридом Финанс» 

3. Предположения для зрелого периода. В зрелом возрасте мы

заложили 3% роста. ROIC в зрелом периоде мы консервативно 

приравняли к затратам на капитал в 6,4%. В итоге средние 

реинвестиции в зрелом возрасте для дальнейшего роста будут 

составлять 47% от NOPLAT. 

4. Финальный расчет стоимости и потенциала. EV, или сумма

стоимости прогнозного ($849 млн) и зрелого ($4,280 млрд) периодов, 

составит $5,186 млрд. Учитывая приведенную стоимость 

капитализированной аренды в $5 млн, наличность на счетах в $208 

млн и поступления от IPO в $166 млн, собственный капитал Vizio 

Holding Corp. можно оценить в $5,555 млрд.  

Учитывая 183,71 млн акций после IPO, целевая цена на одну акцию 

равна $29,9. Потенциал к верхней границе IPO в $23 составляет 30%. 

Из размещаемых 15,12 млн акций 7,56 млн акций продает компания и 

7,56 млн продают акционеры. 

Модель выручки из целевого рынка 2018 2019 2020 2021П 2022П 2023П 2024П 2025П 2026П 2027П 2028П 2029П 2030П

Поставки Smart TV, млн 4,4 5,9 7,1 8,3 9,6 10,7 11,9 13,0 14,0 14,9 15,7 16,4 17,1

Темпы роста, % 34% 20% 17% 15% 12% 11% 9% 8% 7% 6% 5% 4%

Средняя стоимость устройства, USD 396,4 300,6 266,9 248,3 233,4 221,7 212,8 206,4 202,3 200,3 200,3 202,3 204,3

Темпы роста, % -24% -11% -7% -6% -5% -4% -3% -2% -1% 0% 1% 1%

Выручка от устройств, млн USD 1744 1774 1895 2067 2229 2382 2529 2675 2823 2976 3141 3322 3490

Темпы роста, % 2% 7% 9% 8% 7% 6% 6% 6% 5% 6% 6% 5%

Количество активных пользователей, млн 3,6 7,6 12,2 16,6 20,7 24,7 28,1 31,2 33,4 34,8 35,8 36,5 37,2

Темпы роста, % 111% 61% 36% 25% 19% 14% 11% 7% 4% 3% 2% 2%

ARPU на 1 пользователя, USD 10,1 8,3 12,1 15,0 17,7 19,8 21,4 22,4 23,1 23,6 23,8 24,0 24,3

Темпы роста, % -18% 45% 24% 18% 12% 8% 5% 3% 2% 1% 1% 1%

Выручка от платформы, млн USD 36 63 147 248 366 488 601 700 772 819 852 877 904

Темпы роста, % 74% 133% 69% 48% 33% 23% 17% 10% 6% 4% 3% 3%

Всего выручка, млн USD 1 781 1 837 2 042 2 316 2 595 2 870 3 130 3 375 3 594 3 795 3 993 4 200 4 394

Темпы роста, % 3% 11% 13% 12% 11% 9% 8% 6% 6% 5% 5% 5%

-1%

2%

6% 7% 8% 8% 9% 9% 10% 11% 11% 12% 13%

-5%
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Иллюстрация 3. Модель оценки Vizio Holding Corp. методом FCFF 

 

Источник: на основе данных компании и прогноза ООО ИК «Фридом Финанс» 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Модель прогнозного периода, млн USD 2018 2019 2020 2021П 2022П 2023П 2024П 2025П 2026П 2027П 2028П 2029П 2030П зрелый

темп роста выручки, % 3% 11% 13% 12% 11% 9% 8% 6% 6% 5% 5% 5% 3,0%

(+) Выручка 1 781 1 837 2 042 2 316 2 595 2 870 3 130 3 375 3 594 3 795 3 993 4 200 4 394 4 526

(x) Операционная маржа -1% 2% 6% 7% 8% 8% 9% 9% 10% 11% 11% 12% 13% 13%

(=) EBIT -10 29 132 164 199 237 278 320 362 406 451 500 549 566

Налоговая ставка 20% 20% 20% 20% 20% 20% 20% 20% 20% 20% 20% 20% 20% 20%

(−) Налог на EBIT 0 0 0 33 40 47 56 64 72 81 90 100 110 113

(=) NOPLAT -10 29 132 131 159 190 222 256 290 324 361 400 439 453

(−) чистые реинвестиции 91 106 130 140 148 154 157 158 156 152 147 140 132 214

(=) FCFF (101) (76) 2 (9) 11 36 65 98 133 172 214 259 308 239

FCFF-маржа, % 0,1% -0,4% 0,4% 1,2% 2,1% 2,9% 3,7% 4,5% 5,4% 6,2% 7,0%

(x) фактор дисконтирования 0,95x 0,90x 0,85x 0,81x 0,76x 0,72x 0,68x 0,64x 0,60x 0,60x

PV FCF (9) 10 31 52 74 96 117 137 156 185

Терминальная стоимость 7 118

PV Терминальной стоимости 4 280

Имплицированные переменные модели 2020 2021П 2022П 2023П 2024П 2025П 2026П 2027П 2028П 2029П 2030П

Выручка/капитал, x 16,64x 8,82x 6,32x 5,08x 4,33x 3,83x 3,47x 3,19x 2,99x 2,84x 2,99x

Инвестированный капитал 123 263 411 565 722 880 1 037 1 189 1 336 1 476 1 468

Чистое реинвестирование, % 99% 107% 93% 81% 71% 62% 54% 47% 41% 35% 30% 47%

Реинвестирование к выручке, % 6,4% 6,0% 5,7% 5,4% 5,0% 4,7% 4,4% 4,0% 3,7% 3,3% 3,0%

ROIC, % 107% 50% 39% 34% 31% 29% 28% 27% 27% 27% 30% 6,4%

Маржа NOPLAT, % 6% 6% 6% 7% 7% 8% 8% 9% 9% 10% 10%

Расчет WACC 2021П 2022П 2023П 2024П 2025П 2026П 2027П 2028П 2029П 2030П

Безрисковая ставка 1,7% 1,7% 1,7% 1,7% 1,7% 1,7% 1,7% 1,7% 1,7% 1,7%

Бета послерычаговая 0,76 0,78 0,81 0,83 0,86 0,88 0,90 0,93 0,95 1,00

Премия за риск инвестирования 4,6% 4,6% 4,6% 4,6% 4,6% 4,6% 4,6% 4,6% 4,6% 4,6%

Стоимость собственного капитала 5,2% 5,4% 5,5% 5,6% 5,7% 5,8% 5,9% 6,0% 6,1% 6,4%

Ставка долга, до налогов 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%

Ставка долга, после налогов 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%

СК/Стоимость компании 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100%

Долг/Стоимость компании 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0%

Средневзвешенная стоимость капитала 5,2% 5,4% 5,5% 5,6% 5,7% 5,8% 5,9% 6,0% 6,1% 6,4%

Кумулятивная стоимость капитала 1,0x 0,9x 0,9x 0,9x 0,8x 0,8x 0,7x 0,7x 0,6x 0,6x

Оценка капитала, млн USD

(=) Стоимость в прогнозном периоде 849

(+) Стоимость в терминальном периоде 4 280

(x) Коэффициент на дату оценки 1,01x

(=) EV 5 186

(−) Долг (вкл. операционную аренду) 5

(+) Наличность 208

(+) Поступления от IPO 166

(−) Стоимость выпущенных опционов 0

(=) Оценка собственного капитала 5 555

Рыночная капитализация 4 225

Целевая цена на акцию, USD 29,9

Максимум диапазона на IPO, USD 23

Потенциал роста, % 30%
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Риски: конкуренция, интеграция и дефекты продуктов 

Конкуренция. Среди своих конкурентов компания отмечает Samsung, 

Sony, LG, TCL и Hisense среди поставщиков телевизоров.                                 

У платформы компании среди конкурентов числятся Roku, Amazon Fire 

TV Stick, Apple TV, Hulu и YouTube TV. 

Интеграция. Если компания не будет интегрировать в свою ОС 

популярные приложения, то это может снизить продажи компании.  

Дефекты продуктов. Если устройства компании будут содержать 

дефекты или ошибки, то это может нанести ущерб бренду и снизить 

продажи компании.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Дисклеймер 

Данный обзор не является предложением неограниченному кругу лиц инвестировать в акции иностранных компаний, 

предназначен для клиентов ООО ИК «Фридом Финанс», являющихся квалифицированными инвесторами. ООО ИК 

«Фридом Финанс» не оказывает услуги приобретения иностранных ценных бумаг, упомянутых в данном обзоре, за 

счет клиентов, не являющихся квалифицированными инвесторами.   

Данный обзор носит исключительно информационный характер, не является индивидуальной инвестиционной 

рекомендацией, упомянутые финансовые инструменты или операции, могут не соответствовать Вашему 

инвестиционному профилю и инвестиционным целям (ожиданиям), в приведенной информации не принимаются во 

внимание Ваши личные инвестиционные цели, финансовые условия или нужды. Определение соответствия 

финансового инструмента либо операции инвестиционным целям, инвестиционному горизонту и уровню допустимого 

риска является Вашей задачей. ООО ИК «Фридом Финанс» не несет ответственности за возможные убытки инвестора 

в случае совершения операций, либо инвестирования в финансовые инструменты, и не рекомендует использовать 

данную информацию в качестве единственного источника информации при принятии решения. Владение ценными 

бумагами и прочими финансовыми инструментами всегда сопряжено с рисками: стоимость ценных бумаг и прочих 

финансовых инструментов может как расти, так и падать. Результаты инвестирования в прошлом не являются 

гарантией получения доходов в будущем. ООО ИК «Фридом Финанс» не гарантирует и не обещает в будущем 

доходности вложений, не дает гарантии надежности возможных инвестиций и стабильности размеров возможных 

доходов. 

Упомянутые в данном обзоре величины: Потенциал роста, Целевая цена, являются оценочным суждением ООО ИК 

«Фридом Финанс», не является гарантией или обещанием доходности вложений в будущем.  

ООО ИК «Фридом Финанс» не утверждает, что все приведенные сведения являются единственно верными. 

ООО ИК «Фридом Финанс». Лицензия № 045-13561-100000 на осуществление брокерской деятельности, срок действия 

лицензии не ограничен. 
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